A Konica Minolta partneri megallapodast kotott az O CE-vel

A Konica Minolta Holdings, Inc. (elndk és CEO: Yosh  ikatsu Ota) partneri megéllapodast kotétt a holland iai
Venlo székhely (i OCE-vel (EInok és CEO: Rokus van Iperen) 2008. jan uar 14-én, hogy egyiittm (ikddjenek az
irodai berendezések és nyomdai rendszerek fejleszté  se és marketingje terén.

A partnerséqg héttere és célja

A digitélis technolégia fejlédésével, a multifunkcios késziilékek, a halézatra kotés és a szines nyomtatas iranti igények
nagymértékben fejlédtek és novekedtek az irodai berendezések piacan, féként a fejlett orszagokban. Az irodai
berendezések egyre novekvd mértékben valtoz6 haszndalatdval az idedlis megoldasok biztositasanak képessége
egyre fontosabb differencialé tényezévé valik. Ugyanakkor, a nagy teliesitményl alapkategdrias nyomdai rendszerek
bevezetése felgyorsitotta a digitalis (direct imaging) nyomtatasi piacot.

Mind a Konica Minolta, mind az OCE hatérozott piaci jelenléttel rendelkezik e két névekvé piacon. A Konica Minolta
szabadalmaztatott képfeldolgozasi technologiaval rendelkezik, melyet a digitdlis szines berendezések, nagy
megbizhatésagu multifunkciés késziilékek esetében alkalmaz (MFP), valamint a fejlett vegyi technolégiakkal,
melyeket fotografikus anyagok éveken at torténé gyartasa folyaman fejlesztettek, és amelyek lehetévé teszik a magas
minéségl termékek gyartasat. Mindezen erésségekkel, a Konica Minolta fenntartotta vezeté pozicidjat az irodai
felhasznalasi MFP piacon és a szines alapkategdrids nyomdai rendszerek terén. Az OCE a nagy teliesitményi
berendezések esetén alkalmazott széleskorii és innovativ technolégiai (késziilék, szoftver, vegyi) révén, valamint jol
felépitett kbzvetlen értékesitési és szervizhal6zata révén t6lt be meghatarozé poziciot az irodai teriileten és vezetd
poziciét a megszemélyesitett nyomtatas piacan.

Mindezek fényében, a Konica Minolta és az OCE megadllapodtak abban, hogy egyiittmikoédnek a kutatds és
fejlesztés, valamint a termékek kereskedelme terén, egyuttal fokozzak marketing tudasukat kélcséndsen kihasznalva
egymas erésségeit.

Az Uzleti egyiittm (ik6dési megallapodas attekintése
(1) Kutatas és fejlesztés

* Mindkét tarsasag megvizsgdlja és dsszehasonlitia a masik tarsasag meglévé vagott lapos gyartésorat,
hogy meghatarozzak az optimalis termékcsoportot, és kiegészitsék egymas termékeit annak érdekében,
hogy magasan versenyképes terméklistat hozzanak létre.

» A tarsasagok kozosen kifejlesztenek bizonyos output berendezést az alap- és kdzépkategoérias nyomdai
rendszerek piacan, amelynek gyors névekedése varhat6.

« A fent emlitett két intézkedés lehetévé teszi mindkét tarsasag szamara, hogy gyorsan és hatékonyan
fejlesszék berendezéseiket és szoftvertermékeiket, amelyek igy jobban szolgdljak az ligyfelek valtozatos
igényeit az informaciés berendezések piacan, és biztositjak a piacvezetd poziciot.

(2) Ertékesitési stratégia
+ lrodai berendezések: A Konica Minolta sajat termékeivel ellatia az OCE-t OEM alapon, a teljes
terméksor tekintetében.
* Nagyteljesitmény(i nyomtatorendszerek: Mindkét tarsasag szallit termékeket a masik tarsasag részére.
A Konica Minolta alapkategérias nyomdai rendszereket szallit az OCE részére, mig az OCE kozép- és
cslicskategorias nyomdai rendszereket szallit a Konica Minolta részére.

Ezen (zleti partnerség a Konica Minoltat az iparag egyik legkiterjedtebb szallitéjava teszi az irodai és egyben a
nyomdai rendszerek és a kapcsolodé szoftvertermékek terén.
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