Konica Minolta és CHS egyuttm (kodés

Magyarorszaron egyedilallé ,egy disztribuciés rends zert” vezet be a Konica Minolta. A 2008. jllius 1-€  n alairt
szerz6dés értelmében a Konica Minolta nyomtatokat kizar6l  ag a CHS Hungary Kft és kereskedelmi partnerei
forgalmazzak a jov 6ben.

2008. julius 1-ét6l a Konica Minolta bizonyos termékcsoportjait a CHS Hungary, Magyarorszag legnagyobb IT
disztribGtora forgalmazza a hazai piacon. A disztriblciés szerz6dés a Konica Minolta belépé szintl (low-end

szegmens), valamint az ezekhez tartozo kiegésziték kizardlagos forgalmazasara vonatkozik.

A lézernyomtatok piacan a Konica Minolta eddig t6bb kisebb disztribltorral szolgalta ki a magyar piacot. A most
megkotott szerzédés lényege, hogy egy kiemelt, kizarélagos forgalmazéi jogokkal felruhazott disztribGtor sokkal
nagyobb hangsullyal foglalkozik a Konica Minolta emlitett termékcsoportjaival. A japan cég magyarorszagi képviselete
erre a feladatra — a hazai piacon betolt6tt stlya miatt — a CHS Hungary Kft-t valasztotta stratégiai partnerédil.

Az egy disztriblciés rendszer elénye, hogy az eddig megosztott forgalom és értékesitési arbevétel kizarélag egy
kivalasztott forgalmazé kézben 6sszpontosul. Ezzel a Konica Minolta, mint gyartd sokkal jobb poziciét foglal el a
beszallitok kozott, valamint a forgalmazé is sokkal inkdbb érdekelt a szerz6dott termékek hatékonyabb
értékesitésében. Stratégiai cél, hogy a Konica Minolta a legnagyobb magyarorszagi IT disztribdtor, a CHS tiz

legfontosabb gyartéi beszallitéjava valjon.

Az Uzleti modell valédi kizardlagossagot biztosit a nagykereskedd szamara; 2008. julius 1-ét6l a Konica Minolta
belépd szint(i és kisirodai MFP (1.szegmens) termékeit csak a CHS-nél lehet megvasarolni. A kizarélagos jogkorben
atadott termékkategoriaban nem akarmilyen eszkdzok vannak: a bizhub 163-as belépd szintli A/3 fénymasolégép
A partneri viszony fontossagat jelzi az is, hogy a CHS-ben két dedikalt termékmenedzser foglalkozik kizarélag a

Konica Minolta termékekkel a jovében.

Borbas Laszlé, a Konica Minolta Magyarorszag indirekt értékesitési vezetdje szerint: ,egy ilyen partneri viszonyban
sokkal szorosabb az egyittmdkodés a gyartd és a disztributor kézott. A Konica Minolta és a CHS most alairt
szerzédése j6 lehetdség arra, hogy nagyobb piaci részesedést érjiink el a hazai piacon, hiszen a felek kélcséndsen

érdekeltek a termékeink sikerében, az értékesitési arbevétel és a forgalom novelésében.”

A CHS altal forgalmazott termékek tAmogatasat és a szervizét tovabbra is a Konica Minolta Magyarorszag latja el, igy
a végfelhasznalé semmilyen valtozast nem tapasztal, kivéve egyet: a jovében sokkal tébb Konica Minolta nyomtatéval

talalkozhat a piacon.



A Konica Minoltardl réviden

A Konica Minolta Business Technologies, Inc. a vilag egyik vezetd irodatechnikai gépeket és megoldasokat fejlesztd,
gyartdé és forgalmazé nagyvallalata. A japan cég vilagszerte tébb mint 21 ezer f6t foglalkoztat, arbevétele a
2006/2007-as pénziigyi évben meghaladta a 4,4 milliard Eurét. A tokioi kdzpontu vilagcég nagy hangsulyt fektet a
kutatasra és fejlesztésre hiszen elsédleges célja, hogy vilagszinvonall termékeivel és szolgaltatasaival az iroda- és
nyomdatechnikai piacon egyediilall6 megoldasokat nyujtson tgyfeleinek.

Tovabbi informécio: www.konicaminolta.com  és www.konicaminolta.hu
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